


Маркетинг в посткризисный период: 

каким он должен быть?



Бонусные файлы

участникам мастер-класса

1. 101 идея конкурсов в социальных сетях.

2. Пример Договора поставки.

3. 5 примеров ТЗ по маркетингу для фрилансеров.

4. Техника продаж на примере магазина одежды.

5. Чек-лист Задачи маркетинга компании.



Вы делаете маркетинг своими руками

или управляете им?



• предприниматель;

• маркетолог номер 1 в fashion

irina.afmarketing



Дипломированный маркетолог, 
сертифицированный коуч



17 лет работы в продажах,
9 лет работы в маркетинге



Автор книг по маркетингу
для нашей отрасли



Автор статей для
fashion-журналов и порталов



Спикер ключевых
отраслевых выставок



Помогала по маркетингу
и обучала маркетингу



2011 2012                         2014 2017 2019

старт

Мой путь



Что сейчас?



Мой путь



Мой фокус внимания

обучение предпринимателей fashion-маркетингу

и помощь в росте и масштабировании быстрее,

чем вы можете сделать это без меня



Миссия

Академии fashion-маркетинга

Помочь российским предпринимателям профессионально

презентовать и продавать красивую, актуальную и

качественную одежду, обувь, сумки и др. для разных групп и слоев 

населения. 

Сделать людей в стране красивее, увереннее и счастливее,

с искрой в глазах и в хорошем настроении каждый день! 



Есть заблуждение, что когда ты –

fashion-предприниматель, то твоя 

деятельность выглядит так 





Как на самом деле?





Вам знакомо?

1. Нет стратегии.

2. Нет системы в работе.

3. Вы заняты везде и не можете структурировать работу: залили товар на сайт или в 

инстаграм и пошли спасать производство.

4. Работаете допоздна, постоянно аврал.

5. Сами не разбираетесь в маркетинге и вам сложно требовать выполнение работы и 

результат.

6. Хочется решать стратегические задачи и иметь команду, а занимаетесь 

операционкой. Чувствуете себя белкой в колесе.

7. Постоянно приходится «тушить пожары» и разгребать завалы.

8. Не можете найти выжимку четкой информации по маркетингу для руководителя. 

Везде учат что делать, но не как этим управлять.



Вы хотите, чтобы было так?

1. В 2021 году вы вышли на стабильный растущий доход.

2. Бизнес стал системным, освободилось время на личную жизнь, семью, путешествия.

3. Делегировали рутину и занимаетесь только интересной вам частью бизнеса.

4. Понимаете свои цели и как их достичь.

5. У вас есть стратегический план действий, которому вы следуете все 12 месяцев.

6. Перестали тушить пожары и спокойно решаете ежедневные задачи.

7. Четко понимаете, сколько нужно денег на маркетинг и какие результаты он 

приносит.

8. При аналогичных вложениях в маркетинг вы получаете результаты на 25% выше.

9. Умеете нанимать качественных исполнителей, четко формулировать задачи и 

получать ожидаемый результат.

10. Ваш ассортимент разлетается как горячие пирожки.

11. Вашу компанию узнают и рекомендуют.



Как достичь своего результата?

Шаг 1. Проведите аналитику 

Шаг 2. Разработайте фундамент бизнеса

Шаг 4. Внедрите инструменты онлайн и офлайн маркетинга

Итог: Достигли высоких результатов!

Шаг 3. Сформируйте команду под ваши задачи



Fashion-маркетинг
после пандемии



«Не большой ест маленького,
а быстрый обгоняет медленного»



Система маркетинга



Разработка
маркетинговой стратегии



Шаг 1. Аналитика



Четко знать целевую аудиторию
1. Потребности

2. Фактическая ЦА: B2B и B2С

3. Плановая ЦА: B2B и B2С















Знать рынок и окружение,

хотеть их обогнать!



Знать рынок и окружение,

хотеть их обогнать!



Действительно ли
мой конкурент сильный?



Провести анализ сильных
и слабых сторон



Держать в актуальном состоянии 

точки контакта



Знать ежедневные показатели 

бизнеса



И уметь управлять

цифрами



Пример воронки продаж в CRM



Шаг 2. Фундамент бизнеса



Иметь позиционирование

и довести до сведения команды





Знать четкие цели
Каковы цели в рублях и штуках?

В чем вы хотите быть №1?



Иметь подходящее 

позиционированию название



Разработать брендбук

или логобук









































Провести анализ продаж и 

составить ассортиментную матрицу



Иметь план коллекции, капсул



Составить ассортиментную политику



Сравните



Разработать
маркетинговую стратегию



Стратегия для опта и розницы



Иметь цели и план реализации



Иметь цели и план реализации



Как заработать 1 млн. чистыми

в месяц, если у тебя 2 магазина

одежды в регионе

Сейчас: 2 магазина.

1 млн. чистыми = 500 000 руб. * 2 магазина.

Маржа – 33%.

500 000 * 3 = 1 500 000 – оборот каждого магазина

Ср. чек 5 000 руб. = 2 единицы

1 500 000 : 5 000 = 300 чеков в месяц

300 чеков : 30 дней = 10 чеков в день.



Конверсия в покупку из вошедших – 25%

10*4 = 40 вошедших.

Цена лида = 150 руб. или 30 руб.

40*150 = 6 000 руб. / день или 40*30 руб. = 1 200 руб.

6 000 * 30 дней = 180 000 руб. или 1 200 * 30 = 36 000 руб.

Или

30 текущих клиентов * 30 руб. + 10 новых клиентов * 150 

руб. = 900 + 1 500 = 2 400 руб. / день

2 400 * 30 = 72 000 руб. / мес.

Как заработать 1 млн. чистыми

в месяц, если у тебя 2 магазина

одежды в регионе



Как выйти на всероссийский

уровень и стать узнаваемым:

открыть 20 магазинов за 10 лет



Сейчас: 2 магазина.

Открытие 3-го и следующих магазинов с 2022 года за счет 

дохода текущего бизнеса.

Инвестиции в открытие одного магазина – 4 млн. руб.

4 000 000 : 6 мес. = 666 667 руб. – откладывать в месяц

Или 333 337 руб. – за 12 месяц.

20 магазинов: 10 лет = 2 магазина в год.

20 городов / 10 городов по 2 магазина.  

Как выйти на всероссийский

уровень и стать узнаваемым:

открыть 20 магазинов за 10 лет



Что для этого делать?

Задача: заработать 1 млн. чистыми в месяц, если у тебя 2 магазина одежды в регионе. Стать 

узнаваемой в стране.

Действия:

1. Систематизировать работу двух магазинов.

2. Четко просчитать цифры по открытию нового магазина. Написать подробный план открытия.

3. Выбрать 10 городов. Заочно изучить.

4. Съездить посмотреть ТЦ, провести переговоры.

5. Посетить выставку Buy Brand. Сделать тайные закупки у конкурентов, изучить опыт крупных 

сетей, франшиз.

6. Найти хорошего управленца в городе 1. Вместе с ним запустить работу по открытию двух 

магазинов.



Как выйти на всероссийский

уровень и стать №1



Как выйти на всероссийский

уровень и стать №1



Как контролировать работу?



Управлять или делать своими руками?



Еженедельно контролировать 

выполнение задач на планерках



Еженедельно контролировать 

выполнение задач на планерках



Еженедельно контролировать 

выполнение задач на планерках



Установки и страхи



У вас получится, даже если

• У вас нет опыта в маркетинге

• Вы что-то внедряли, но не получили ожидаемый результат

• Вы не любите считать цифры

• Вам кажется, что в кризис не получится вырасти или запуститься

• У вас нет поддержки родных, близких

• У вас мало денег на маркетинг

• Вы не можете сформулировать свои цели четко

• Работаете давно, а маркетинг не выстроен до сих пор. И непонятно, 

как это сделать



Новички и опытные
предприниматели



Если вы опытный 

предприниматель:

✓ Вы наведете порядок в бизнесе.

✓ Пропишите стратегию развития на 10 

лет.

✓ Оптимизируете расходы.

✓ Начнете считать подробные цифры в 

бизнесе и использовать маркетинговые 

бюджеты эффективно.

✓ Пропишите пошаговый план маркетинга 

на 1 год исходя из ваших целей.

Если только начинаете:

✓ Вам повезло – не нужно тестировать и 

тратить деньги впустую. Берёте 

рабочую методологию и делаете сразу, 

как нужно.

✓ У вас будет все для качественного 

старта.

✓ Вы сразу построите сильный фундамент 

и разработаете стратегию на 10 лет, 

плюс пропишите пошаговый план 

маркетинга на 1 год.

Новички и опытные
предприниматели



Кто хочет также и 

внедрить это

под моим контролем?



Варианты «прокачки»

Вашего бизнеса

1. Онлайн тренинг «Фундамент 

fashion-бизнеса. Построение 

маркетинговой стратегии» - с 19 

апреля

2. Практикум «Разработка 

маркетинговой стратегии» 17 

марта

3. Онлайн 2-месячные марафоны по 

инстаграм и продающему сайту



irina.afmarketing



irina.afmarketing



Онлайн курс 

Фундамент fashion-бизнеса.

Разработка маркетинговой

стратегии



Старт – 19 апреля



За 2 месяца вы пройдете

7 модулей

15 инструментов 

маркетинга

12 уроков

12 домашних

заданий

45 шаблонов,

чек-листов



Программа курса



Программа курса



Программа курса



Программа курса



Программа курса



Программа курса



Программа курса



Пакеты обучения



Специальные условия
участникам мастер-класса



За ручку проведу от аналитики до 

разработки позиционирования и 

помогу написать маркетинговую 

стратегию на 12 месяцев



Оформляйте заявку легко!

www.asm5.ru/fundament1

http://www.asm5.ru/fundament1


Настало время перестать 
откладывать,

а начать действовать!



Я знаю, что разобраться

самому в маркетинге 

непросто



Но можно,

если приложить усилия



Будьте смелыми!



Берите ответственность

на себя!



Учитесь на чужих ошибках!



Покупайте опыт профессионалов!



Чем дольше вы откладываете

начало, тем дольше

откладываете результат,

который можно было бы

получить раньше



Подписывайтесь!

@irina.afmarketing – Ирина Пищук



irina.afmarketing



Чек-лист по маркетингу

Подпишитесь на инстаграм

Ирины Пищук @irina.afmarketing, 

напишите в директ «ЧЕК-ЛИСТ» 

и получите его в подарок



Сделайте сториз с отметкой

и получите бонусы в директ!
@irina.afmarketing – Ирина Пищук

1. 101 идея конкурсов в социальных сетях.

2. Пример Договора поставки.

3. 5 примеров ТЗ по маркетингу для фрилансеров.

4. Техника продаж на примере магазина одежды.

5. Чек-лист Задачи маркетинга компании.



irina.afmarketing



irina.afmarketing



Подписывайтесь!

YouTube – Ирина Пищук



www.asm5.ru/vebinar3

Приходите
на бесплатный вебинар

http://www.asm5.ru/vebinar3


www.asm5.ru/praktikum1

Приходите на практикум 17 апреля 
и разработайте маркетинговую 
стратегию за 1 990 рублей!

http://www.asm5.ru/praktikum1


1@afmarketing.ru

Ирина Пищук,
маркетолог номер 1 в fashion,

эксперт по системам маркетинга,
автор книг по маркетингу,

руководитель Академии fashion-маркетинга


